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Presentacion

El mundo de los negocios es cada dia mas dinamico. La globalizacion, la creciente
competencia nacional e internacional y los cada vez mas exigentes estandares de
capacitacion profesional, hacen que los profesionales de hoy en dia requieran una
formacion mas integral. Conocer los aspectos mas importantes de la dinamica
de los agentes econémicos es una necesidad para todas aquellas personas que
desean, de una u otra forma, desempenarse en el agitado mundo empresarial,
bien sea desde el ejercicio de la carrera de administracion de empresas o desde
cualquiera de las disciplinas conexas, tales como la contaduria publica, los ne-
gocios internacionales y la hoteleria y turismo, entre otras.

En este texto se desarrollaran de manera sencilla los conceptos basicos de
microeconomia que todo profesional de carreras administrativas debe conocer. El
material se publicara en tres partes. Esta es la primera, que se desarrolla en tres
unidades: Fundamentos de economia, en la que se busca contextualizar al lector por
medio de un acercamiento a los conceptos basicos de la economia, su definicion,
el problema economico, los asuntos de los que se ocupa la economia, las ramas
principales de la disciplina, los enfoques de economia positiva y normativa y
los sectores economicos. La segunda unidad, titulada El mercado, se ocupa de
la definicion de esta importante institucion, sus fuerzas y sus leyes. Para cerrar
esta primera entrega, la tercera unidad, La elasticidad, aborda la interpretacion
del concepto de elasticidad y explica su calculo e importancia.

Al finalizar el estudio de este documento se espera que el lector cuente con un
acervo de conocimientos basicos, suficientes para abordar temas mas complejos
en un curso de microeconomia intermedia. Cabe aclarar que este material esta
diseniado con el propésito de facilitar la aprehension de conceptos basicos de la
materia, por lo que no se espera formar un microeconomista experto, sino mas
bien facilitar un primer abordaje de estos temas, apuntando a que el estudiante
enfrente con mayor facilidad los diferentes conceptos de la microeconomia
en el futuro. Al final de cada unidad se proponen actividades de repaso de los
conceptos estudiados que, en la mayoria de los casos, consisten en ejercicios
numeéricos cuyas respuestas se encuentran en el apartado: Respuestas a los ejercicios
propuestos, al final del documento.
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Leccion 1
Fundamentos de economia

Resumen

Antes de empezar a estudiar los conceptos de la microeconomia es necesario
hacer un primer acercamiento a la materia, para lo cual se hara una breve re-
ferencia a los conceptos basicos de economia: la definicion de esta ciencia, el
problema econémico, los asuntos de los que se ocupa, las ramas de la economia
y los enfoques desde los cuales se desarrolla su estudio; se cerrara esta unidad
con los sectores economicos, entorno en el que se desarrolla toda la actividad
econémica. Se espera que, al terminar el estudio de esta unidad, el lector tenga
en su haber una nocién basica sobre los temas aqui tratados.

Palabras clave: microeconomia, macroeconomia, economia positiva, economia
normativa, agentes economicos.
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Fundamentos de economia

En esta unidad se revisaran los conceptos introductorios de economia, que, pese
a que se desarrollan de manera sencilla, requieren un buen nivel de atencién y
cuidado por parte del lector, ya que en algunos casos podria generarse confu-
sion dada la similitud entre un concepto y otro, pues a veces solo tienen sutiles
diferencias.

La economia es una ciencia social que guarda intima relacion con otras areas
del saber como la sociologia, la matematica, la psicologia y la estadistica, entre
otras, por lo que recurrentemente se hara necesario revisar conceptos de algunas
otras materias.’

Ahora bien, seguramente el lector habra escuchado con frecuencia el término
“economia”, pues es muy comun que se mencione de forma permanente en los
noticieros de radio y television, o quiza lo haya leido en los diarios y revistas
y casi con certeza a través de las redes sociales, pero, ;qué tan claro tiene este
concepto? Empezaremos entonces por definir esta ciencia.

1.1 El concepto de economia

Existen varias definiciones de economia, como ocurre con otras disciplinas. Casi
que podria decirse que, si se abren cinco libros diferentes de economia, no se
encontraran dos definiciones iguales del término; aqui, algunas de las acunadas
por los autores tradicionales de esta ciencia:

e Para Samuelson y Nordhaus (2010): “Economia es el estudio de la manera
en que las sociedades utilizan recursos escasos para producir mercancias
valiosas y distribuirlas entre los distintos individuos” (p. 4).

e ParaParkiny Loria (2010): “La economia es la ciencia social que estudia
las elecciones que los individuos, las empresas, los gobiernos y las so-
ciedades enteras hacen para enfrentar la escasez, asi como los incentivos
que influyen en esas elecciones y las concilian” (p. 2).

3 Enel caso particular de esta unidad, se sugiere al lector revisar el tema de la escala de necesidades
de Maslov.
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*  Para Gregory Mankiw y Mark Taylor (2017), la economia es “el estudio
del modo en que la sociedad gestiona sus recursos” (p. 2).

* ParaBurneoy Larios (2017): “El estudio de como la sociedad administra
de la manera mas eficiente sus recursos escasos” (p. 24).

Notese que es recurrente el énfasis de los autores sobre la escasez; de hecho,
la economia es conocida como la ciencia de la escasez.

A partir de los conceptos expuestos, puede considerarse la siguiente definicion
de economia: ciencia social que estudia como los individuos y las comunidades
administran una serie de recursos escasos con el fin de satisfacer las ilimitadas
necesidades humanas.*

1.2 El gran problema econémico

Los seres humanos tienen una serie de necesidades y deseos, pero cada vez que
el individuo logra satisfacer algiin tipo de necesidad, surgen otras. En general,
dificilmente el ser humano llega a estar cien por ciento satisfecho, siempre
quiere obtener mas bienes y servicios y mejorar aquellos con los que cuenta,
hecho que, dicho sea de paso, hace que cada dia se estén creando nuevos bienes
y servicios y maneras diferentes de hacer las cosas; con seguridad, de no ser
por esta permanente inquietud, propia de la raza humana, no se contaria con
la tecnologia de la que hoy nos servimos.

De otro lado, la poblacion mundial tiende a crecer. Segun datos del Banco
Mundial (2017), para el afio 2000 la poblacion mundial era de 6.115 millones
de personas y para 2015 esta se habia incrementado a 7.347 millones. Un cre-
cimiento significativo para el periodo, lo cual no seria un problema grave, salvo
porque los recursos con los que cuenta el planeta son limitados. Es evidente
que, con tal crecimiento poblacional, cada vez se hace mas complejo el tema
de la distribucion de los recursos para el sostenimiento de los habitantes del
mundo. Es asi como los economistas enuncian el gran problema econémico: los
recursos son escasos, pero las necesidades humanas son ilimitadas. Todos
los esfuerzos, teorias y postulados de la ciencia economica apuntan de una u otra
manera a tratar de dar solucion a este dilema, sin embargo, contrario a lo que

2 Definicién propia con base en los autores citados.
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podria pensarse, la economia es una ciencia altruista, pues en el fondo lo que
busca es procurar mejorar la calidad de vida de los ciudadanos.

1.3 Los asuntos de los que se ocupa la economia

Para tratar de dar solucion al gran problema econémico, las sociedades se hacen
algunos cuestionamientos:

*  ;Qué producir?

» ;Para quién producir?
* ;Como producir?

* ;Cuanto producir?

* ;Cuando producir?

Responder estos interrogantes deriva en los tres grandes asuntos de los que se
ocupa la economia:

La produccion: las sociedades deben decidir qué bienes y servicios produ-
ciran, como lo haran y en qué cantidad, elecciones que dependeran en gran
medida de los recursos con los que cuentan, su tecnologia y la cualificacion
de la mano de obra.

La distribucion: se deben establecer mecanismos de distribucion, pues de
nada valdria hacer un buen trabajo en la produccion de bienes y servicios si
no se es eficiente en hacerlos llegar oportunamente a los consumidores finales.

El consumo: es el fin altimo de todo el proceso, se producen y distribuyen
bienes y servicios para satisfacer las necesidades del consumidor.

1.4 Las grandes ramas de la economia

Estos importantes asuntos de los que se ocupa la economia se pueden estudiar
desde las dos ramas de la ciencia economica: la microeconomia y la macroeconomia.

La microeconomia se define como la rama de la economia que estudia los
agentes economicos de manera individual (Samuelson y Nordhaus, 2010,
p. 5). La microeconomia, entonces, se ocupa de asuntos como la oferta y
demanda (individuales), la clasificacién de los mercados, la teoria del con-
sumidor, la teoria del productor y la teoria del costo, entre otros.
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e Lamacroeconomia es larama de la economia que estudia los fenémenos
economicos de manera general o agregada (Samuelson y Nordhaus, 2010,
p. 5). Esta se ocupa de asuntos mas generales, tales como el desempleo,
la inflacion, el producto interno bruto, la desigualdad y la oferta y de-
manda agregadas, entre otros.

1.5 Los agentes econémicos

La dinamica economica implica la interaccion entre cuatro agentes economicos,
cada uno con sus propias particularidades y objetivos.

En primera instancia, encontramos los hogares o familias que son las unidades
de consumo. Este concepto difiere del punto de vista sociologico en el sentido
en que, en el contexto econdmico se incluyen personas de forma individual y
fundaciones sociales que consumen bienes y servicios, es decir, se considera a
la familia tradicional que conocemos, pero también a una persona que vive sola,
pues ella también requiere adquirir bienes y servicios para satisfacer sus nece-
sidades; de igual forma lo hace un club social o deportivo sin animo de lucro.
De este modo, la funcion economica de la familia es el consumo, su objetivo es
la satisfaccion de necesidades y cuenta con una limitante para ello: su ingreso
(Educatina, 2013).

Un segundo agente economico esta constituido por las empresas, definidas
como el agente economico cuya funcion en la economia es producir bienes y
servicios, pero no con un sentido altruista, sino con el objetivo de alcanzar el
mayor beneficio financiero posible, pero lo cual tienen ciertas limitaciones: el
presupuesto y la tecnologia con que cuentan para el desarrollo de su actividad,
que les permite llegar hasta un cierto nivel de produccion (Educatina, 2013).

Un tercer agente economico es el gobierno. Este agente tiene la funcion de
regular la actividad econdmica, asi como proporcionar bienes y servicios nece-
sarios para la comunidad, que no son producidos por la empresa privada. El
objetivo de este agente es alcanzar el mayor grado posible de bienestar de los
ciudadanos vy, al igual que las familias y las empresas, cuenta con limitaciones,
en este caso, se trata del ingreso publico, cuya mayor fuente es la recaudacion
de impuestos (Educatina, 2013).

El cuarto y ultimo agente economico es el sector externo, compuesto por
familias, empresas y gobiernos (situados en el exterior) y cuyas funciones, obje-
tivos y limitaciones serian las mismas expuestas en la explicacion de los demas
agentes economicos (Educatina, 2013).
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1.6 Economia positiva y economia normativa

Todos los asuntos economicos se pueden estudiar desde dos enfoques:

Economia positiva: se utiliza este enfoque para estudiar los fenomenos eco-
noémicos segin son o, cuando menos, segin los ve el investigador. Este tipo
de postulados suelen ser demostrables empiricamente, es decir, tras realizar
los analisis respectivos se puede determinar si la hipotesis es verdadera o
falsa. Veamos un ejemplo:

La caida de los precios internacionales del petréleo ha generado una devaluacion
del 25% del peso colombiano durante los tiltimos doce meses.

Una vez se realice el proceso de investigacion, tal afirmacion puede ser
verdadera o falsa.

Economia normativa: con este enfoque se estudian los hechos economicos
como deberian ser, es decir, desde una perspectiva ética; incluyen el estable-
cimiento de juicios de valor. Los postulados de economia normativa, al ser
juicios de valor, no terminan facilmente en demostraciones que permitan
afirmar o falsear la hipotesis de estudio, ilustremos con un ejemplo:

El Banco de la Republica deberia intervenir de forma permanente el mercado
de divisas para mantener estable el tipo de cambio dolar-peso.

Notese el juicio de valor que representa este postulado, ;cémo puede demos-
trarse si tal afirmacion es o no cierta? Un postulado de economia normativa
es dificil de comprobar mediante la experiencia empirica. Frente al ejemplo
propuesto, algunos tedricos estaran de acuerdo, pero otros mas liberales
se opondran abiertamente a la intervencion del gobierno en estos asuntos.
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Actividades

1. Paracada uno de los siguientes postulados, marque P o N segtin se trate
de economia positiva o normativa.

:Deberia construirse en la ciudad de Bogota un
metro elevado?

El Estado colombiano deberia aumentar el salario
minimo tres puntos por encima de la inflacion de
cada ano.

La devaluacion del peso colombiano ha generado
una reduccion del 20% en las importaciones
durante el ultimo ano.

El gobierno nacional deberia implementar medidas
mas agresivas para frenar la emision de gases
contaminantes de las diferentes industrias.

2. Complete el siguiente cuadro.

3. Responda en forma clara y concisa.

a. ;Qué es economia?

b. ;En qué consiste el gran problema econémico?

c. ¢{Cual es la diferencia entre macroeconomia y microeconomia?

d. ;Cuales son los tres grandes asuntos de los que se ocupa la economia?
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Leccion 2
El mercado

Resumen

El escenario en el que se desarrollan las diferentes transacciones econdmicas
es el mercado, salvo que se trate de una economia de corte socialista o comu-
nista, donde el modelo es diferente. Por consiguiente, es importante abordar la
microeconomia conociendo los conceptos que se relacionan con el mercado,
tales como sus fuerzas, las leyes a través de la cuales operan estas fuerzas y el
comportamiento de cada una en diferentes circunstancias.

Palabras clave: fuerzas del mercado, leyes del mercado, oferta, demanda, ley
de la oferta, ley de la demanda.
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El mercado

En esta unidad se conoceran los conceptos basicos del mercado, sus fuerzas y sus
leyes. Se hara un primer acercamiento al funcionamiento de esta trascendental
institucién y su importancia en la dindmica del mundo econémico. Asi mismo,
se realizaran los primeros calculos matematicos, para lo cual se sugiere tener a
mano la calculadora a fin de que se pueda seguir el proceso correspondiente.

2.1 El concepto de mercado

En primera instancia, se considerara la definicion de mercado segun algunos
autores expertos en mercadotecnia:

» Laura Fisher y Jorge Espejo (2011), autores del libro Mercadotecnia, definen
mercado como “los consumidores reales y potenciales de un producto o
servicio” (p. 58).

» Philip Kotler (2002), autor del libro Direccion de Marketing, conceptos
esenciales, sostiene que “un mercado esta formado por todos los clientes
potenciales que comparten una necesidad o deseo especifico y que podrian
estar dispuestos a participar en un intercambio que satisfaga esa necesidad
o deseo” (p. 73).

Dados estos conceptos, se puede definir el mercado como un lugar, no ne-
cesariamente fisico, en el que convergen oferentes y demandantes para transar
bienes y servicios a diferentes niveles de precio, en un lapso determinado. En el
mercado operan dos fuerzas que son la oferta y la demanda, y lo hacen segun
dos leyes: la ley de la oferta y la ley de la demanda (figura 1).

Oferta
Fuerzas <
Demanda

Ley de la
oferta

N

El mercado

Leyes
Ley de la
demanda

Figura 1. El mercado. Fuente: Elaboracion propia.
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2.2 Las fuerzas del mercado

La oferta y la demanda son las fuerzas que operan en el mercado.

e Oferta: es la cantidad de un bien o servicio que los productores estarian
dispuestos a vender, a diferentes niveles de precio, en un lugar especifico
y durante un lapso determinado (Torres, 2012, p. 90).

e Demanda: es la cantidad de bienes o servicios que los consumidores
estarian dispuestos a adquirir a diferentes niveles de precio, en un lugar
especifico y durante un lapso determinado (Torres 2012, p. 84).

2.3 Leyes del mercado

Las dos fuerzas del mercado —oferta y demanda— operan segtn las leyes del
mercado, que son la ley de la oferta y la ley de la demanda:

e Ley de la oferta: vista desde la perspectiva del productor, la ley de la oferta
establece qué pasa con la cantidad ofertada de un bien o servicio si su precio
varia, permaneciendo todos los demas factores constantes (es decir, bajo el
supuesto de que no hay cambios en elementos como los costos de produccion,
la tecnologia, el clima, etc.). Siendo el precio un incentivo para el productor,
si el precio del bien aumenta en el mercado, el productor querra fabricar y
vender mas unidades, y viceversa; si el precio disminuye, estara dispuesto
a vender menos unidades.

Ley de la oferta

Cantidad
ofertada

Precio

Figura 2. Ley de la oferta. Fuente: Elaboracién propia.

De acuerdo con esto, entre las variables: precio del bien en el mercado y
cantidad ofertada del mismo, existe una relacion directa, lo que implica que es
una funcion de pendiente positiva, es decir, se trata de una funcion creciente
(Samuelson 2010, p. 52). Para una mayor comprension del asunto, revise el
siguiente ejemplo:
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Una empresa fabricante de motos ha establecido su funcion de oferta pro-
yectada para el ano 2017, asi:

Qo =25p + 200

Notese que la pendiente es positiva y que, en este caso, se trata de una funcion
lineal (lo cual no siempre ocurre). La empresa considera precios entre 4,0 y 6,0
millones de pesos y pide construir la tabla y grafica correspondientes. Primero,
se construye la tabla con dos columnas: precio (P) y cantidad ofertada (Qo). El
precio es conocido, luego, solo se requiere calcular la cantidad ofertada por cada
precio posible, para lo cual basta con reemplazar en la ecuacion cada uno de los
precios e ir ubicando en la tabla los resultados obtenidos.

Para el primer precio, de 4 millones de pesos, la cantidad ofertada se cal-
cularia ast:

Qo =25(4,0) + 200
Qo =100 + 200
Qo =300
El resultado obtenido para Qo se ubica en la tabla, enfrente del precio
de 4,0 millones de pesos, en la columna de cantidad ofertada, y se procede de
la misma forma con cada uno de los precios indicados. De esta forma se obtiene
la tabla de oferta solicitada (tabla 1).

Tabla 1

Tabla de oferta

4,0 300
4,1 303
4,2 305
4,3 308
4,4 310
4,5 313
4,6 315
4,7 318
4,8 320
4,9 323
5,0 325
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5,1 328
52 330
53 333
5,4 335
55 338
5,6 340
5,7 343
58 345
59 348
6,0 350

Fuente: Elaboracion propia.

Si se revisa la tabla se evidencia que se cumple la ley de la oferta, ya que a
medida que el precio de las motos va aumentando, la cantidad ofertada de las
mismas también aumenta.

Si la tabla se convierte en un grafico, ubicando el precio en el eje “Y” y la
cantidad ofertada en el eje “X”, queda como lo muestra la figura 3.

Motos Rompecocos S.A.
Oferta provectada para el afio 20XX

@ 5f fix}=0

Figura 3. Oferta proyectada. Fuente: Elaboracion propia.

e Ley de la demanda: la demanda, por su parte, se analiza desde la pers-
pectiva del consumidor, cuyo interés es satisfacer sus necesidades, pero
como se mencioné antes, el ingreso de los hogares es una limitacion
para tal efecto, por lo que los consumidores querran adquirir los bienes
y servicios al menor precio posible. Asi las cosas, la ley de la demanda
dice que, permaneciendo todos los demas factores constantes (es decir,
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bajo el supuesto de que no hay cambios en elementos como el ingreso,
el aumento de la poblacion, el clima, etc.), si el precio del bien o servicio
sube, la cantidad demandada disminuye, y viceversa, si el precio del bien
disminuye, la cantidad demandada aumenta (Samuelson y Nordhaus,
2010, p. 47).

Ley de la demanda
Cantidad demandada

Precio

Figura 4. Ley de la demanda. Fuente: Elaboracion propia.

En consecuencia, la relacion que se presenta entre las variables precio y
cantidad demandada, segtin la ley de la demanda, es inversa. Por consiguiente,
se trata de una funcion de pendiente negativa, lo que implica que es una funcion
decreciente.

Se revisard entonces la funcion de la demanda para la misma empresa que se
trato en el apartado de anterior. Esta empresa, fabricante de motos, ha establecido
su funcion de demanda proyectada para el afo 2017 ast:

Qd = -15p + 400

Notese que la pendiente es negativa y que, en este caso, se trata de una
funcion lineal (lo cual no siempre ocurre). La empresa considera precios entre
4,0y 6,0 millones de pesos y pide construir la tabla y grafica correspondientes.

Primero, se construye la tabla con dos columnas, precio (P) y cantidad de-
mandada (Qd), el precio es conocido, luego, solo se requiere calcular la cantidad
demandada por cada precio posible, para lo cual basta con reemplazar en la ecua-
cion cada uno de los precios e ir ubicando en la tabla los resultados obtenidos.

Para el primer precio de 4,0 millones de pesos, la cantidad ofertada se cal-
cularia asi:

Qd = -15(4,0) + 400
Qd = -60 + 400
Qd = 340

Luego, en la tabla se ubica este valor enfrente del precio de 4,0 millones de
pesos, en la columna de cantidad de la demanda.

Se procede de la misma forma con cada uno de los precios suministrados,
de tal manera que se obtiene la tabla de demanda solicitada (tabla 2).
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Tabla 2

Tabla de Ia demanda

40 340
41 339
42 337
43 336
44 334
45 333
46 331
47 330
48 328
49 327
5,0 325
5,1 324
5,2 322
53 321
5,4 319
5,5 318
5,6 316
5,7 315
5,8 313
59 312
6,0 310

Fuente: Elaboracion propia.

Al revisar la tabla 2 se comprueba que se cumple la ley de la demanda ya
que, a medida que el precio de las motos aumenta, la cantidad demandada de
las mismas disminuye, como se puede ver en la figura 5.

Motos Rompecocos S.A
Demanda Proyvectada para el ano 20XX

f (x)=D

P (Mill $)
SRELLELE0NRLED

&
g

a1s a0 325 ok li] aas 340 a45

Figura 5. Demanda proyectada. Fuente: Elaboracion propia.
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2.4 El equilibrio del mercado

Hasta ahora se ha hablado de la oferta y la demanda de manera independiente,
pero en el mundo real estas dos grandes fuerzas interacttian entre si en el en-
torno del mercado y lo hacen en sentidos opuestos. Tal como se evidencié en
el ejemplo propuesto, la funcion de demanda es decreciente, debido a que los
consumidores reaccionan adquiriendo menor cantidad de un bien o servicio ante
el aumento de su precio. De otro lado, la oferta es una funcion creciente pues los
productores estarian dispuestos a producir y vender mayor cantidad de bienes
y servicios a medida que el precio sube (Parkin, 2009, p. 70).

Asi las cosas, se requiere encontrar un punto en el cual los compradores
estén dispuestos a adquirir y los productores estén dispuestos a vender, esta
situacion es conocida como el punto de equilibrio del mercado. Una definicion
muy sencilla de equilibrio de mercado seniala que “es un estado en donde la can-
tidad ofertada iguala a la cantidad demandada en el mercado. En esta situacion
se obtiene un precio y una cantidad de equilibrio” (Burneo y Larios, 2017, p.
47). Graficamente, se identifica el punto de equilibrio en la interseccion de las
curvas de oferta y demanda, como puede verse en la figura 6.

Motos Rompecocos S.A.
Mercado proyectado para 20XX
14,0
12,0
100 f(x)=0
@ 350
C]
<
o 6,0
4,0
20 f(x)=d
0.0
10 260 310 360 410 460 510 560
Q (Unidades)

Figura 6. Equilibrio de mercado. Fuente: Elaboraciéon propia.

En cualquier punto por debajo del punto de equilibrio se presentara una
situacion de escasez del bien en el mercado, ya que se demandarian mas unidades
del bien o servicio de las que los productores estarian dispuestos a producir y
vender, presentandose un excedente del productor, lo que genera una presion
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sobre el alza del precio. En contraste, en cualquier punto por encima del punto
de equilibrio representa una situacion de exceso del bien en el mercado, de tal
forma que los productores querrian vender mas unidades del bien o servicio
del que los consumidores estarian dispuestos a adquirir, lo que constituye en
excedente del consumidor; dicha condicion genera una presion a la baja sobre
el precio. Tales situaciones se evidencian claramente en la figura 7.

Motos Rompecocos S.A.
Mercado proyectado para 20XX

14,0

12,0 |~
o fix)=0

—_ zona de exceso
“-_ﬂ- 8.0
z =
S 60

4,0 s

2.0 | zona de escasez f(x)=d

0.0

210 260 310 360 410 460 510 560

Q (Unidades)

Figura 7. Zonas de exceso y escasez del bien en el mercado. Fuente: Elaboracion propia.
Ahora bien, al contar con las ecuaciones de oferta y demanda se puede hallar
matematicamente el punto de equilibrio del mercado, como ya se menciono. El

punto de equilibrio es una situacion en la cual la cantidad ofertada y la cantidad
demandada son iguales. El punto de equilibrio se calcula asi:

Qo =Qd
Conocemos el valor de Qo:
Qo =25P + 200
También conocemos el valor de Qd:

Qd = -15P + 400
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Luego, reemplazamos dichos valores en la igualdad inicial:

Qo =Qd
25P +200 = -15P + 400

Despejamos P:

25P + 200 = 15P + 400
25P + 15P = 400 — 200
40P =200
P=5
Entonces, el precio de equilibrio del mercado es de 5 unidades monetarias;
con este dato podemos hallar la cantidad de equilibrio, lo tinico que tenemos
que hacer es reemplazar el precio de equilibrio en cualquiera de las ecuaciones
iniciales:

Qo = 25P + 200
Qo =25(5) + 200
Qo =125+ 200
Qo =325

O bien podemos usar la otra ecuacion y el resultado debe ser el mismo:

Qd = -15P + 400
Qd =-15(5) + 400
Qd =-75 + 400
Qd =325

El punto de equilibrio de mercado, para nuestro caso, es de 325 unidades
a 5 unidades monetarias (que para nuestro ejemplo, son millones de pesos).

Se debe recordar que con esta operacion no se esta contemplando de manera
individual la oferta y la demanda, sino que se habla del estudio de mercado para
la empresa; en consecuencia, se construira la tabla de mercado integrando las
dos funciones, como se muestra a continuacion.
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Tabla 3

Tabla de mercado

4,0 300 340
4,1 303 339
4,2 305 337
4,3 308 336
4,4 310 334
4,5 313 333
4,6 315 331
4,7 318 330
4,8 320 328
4,9 323 327
5,0 325 325
5,1 328 324
5,2 330 322
5,3 333 321
5,4 335 319
5,5 338 318
5,6 340 316
5,7 343 315
5,8 345 313
5,9 348 312
6,0 350 310

Fuente: Elaboracién propia.
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Actividades

Con base en la tabla 3, construya el grafico correspondiente y demarque
las zonas de exceso de oferta y exceso de demanda del bien en el mercado.

La compania Mis Chinitos S.A., cuenta con las siguientes proyecciones
de mercado para diciembre proximo:

Qd = 300 -8P
Qo =20+ 12P

Se pide:

a. Calcular el punto de equilibrio por método matematico.

b. Tabla de mercado, para los precios (millones de pesos): 10; 11; 12;
13; 14; 15; 16; 17.

c. Grafica de mercado.
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Leccion 3
Elasticidad

Resumen

A diario los seres humanos toman decisiones de caracter econémico, entre otras,
la compra de bienes y servicios. Uno de los criterios regularmente utilizados para
comprar o no un determinado producto es el precio en una compra anterior, en
especial si se tiene un punto de comparacion con el precio del mismo bien. En
concreto, en esta unidad se hara referencia al concepto de elasticidad en gene-
ral; luego, se abordara la elasticidad precio de la demanda, sus clases y la forma
de calcularla; al final se aborda la elasticidad precio de la oferta, sus clases y su
meétodo de calculo.

Palabras clave: elasticidad, elasticidad precio de la demanda, elasticidad precio
de la oferta, bienes sustitutos, bienes complementarios.
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Elasticidad

El concepto de elasticidad es importante en el contexto de la economia, pues
es crucial que quienes toman las decisiones en las organizaciones tengan claro
qué tan elastico es el bien o servicio que produce y/o comercializa la empresa.
Podria pensarse que para aumentar las utilidades de una empresa basta con subir
el precio del producto, lo que no necesariamente es cierto, pues depende de la
reaccion que tal cambio en el precio genere en los consumidores; de hecho, para
cierto tipo de productos un pequenio aumento en el precio podria generar caidas
significativas en el nivel de ventas, con el consecuente efecto contrario sobre el
ingresoy, por consiguiente, sobre las utilidades. Tal reaccion de los consumidores
se mide a través de la elasticidad precio de la demanda.

3.1 Concepto de elasticidad

La elasticidad “es una medida de la sensibilidad de la cantidad demandada u
ofrecida ante el cambio en uno de sus factores determinantes” (Mochon y Carreon,
2011, p. 110). En general, se puede entender la elasticidad como la capacidad
de una variable para reaccionar frente a cambios en otra variable relacionada.

3.2 Elasticidad precio de la demanda

De acuerdo con el concepto anterior, si estamos analizando la demanda de un
bien o servicio contamos con dos variables, el precio y la cantidad demandada
para cada nivel de precio. Asi pues, cuando calculamos la elasticidad precio de
la demanda, lo que queremos saber es qué tanto varia la cantidad demandada
del bien o servicio en cuestion cuando se produce una variacion en el precio,
suponiendo que los demas factores permanecen constantes. Por ejemplo, si un
comerciante de camisetas tiene el precio unitario en $80.000, su demanda es de
200 camisetas semanales y quiere saber qué ocurriria si aumenta su precio en
un 5%, requerira conocer la elasticidad precio de la demanda de su producto,
antes de tomar tal decision.

3.2.1 Clases de elasticidad precio de la demanda

La demanda de un bien o servicio puede presentar diferentes tipos de elasticidad:
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Demanda elastica: se da si la cantidad demandada varia mas que propor-
cionalmente a la variacion del precio, es decir, si al calcular la elasticidad
precio de la demanda el resultado en valor absoluto es mayor que uno.

Demanda elastica si: E > 1

Demanda inelastica: un producto tiene demanda inelastica si su can-
tidad demanda varia de forma menos que proporcional respecto de la
variacion en el precio, de tal forma que al calcular la elasticidad precio
de la demanda el resultado en valor absoluto es menor que uno.

Demanda inelastica si: E < 1
Demanda unitaria: decimos que un producto tiene demanda con elas-
ticidad unitaria si el cambio que se produce en la cantidad demanda es
proporcional al cambio del precio que lo origing, de tal suerte, que al

realizar el calculo de la elasticidad el resultado sera uno.

Demanda elasticidad unitaria: E = 1

Demanda perfectamente Demanda ineldstica Demanda de elasticidad
ineldstica

unitaria

F N P,
Py fosssassssnsanns Py Pyl
¢, Q: 0 e &
Demanda perfectamente
Demanda élastica ols
Py
QJ QI Q} Qz

Figura 8. Tipos de demanda. Fuente: Huashuayo (2011).
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3.2.2 Cdlculo de la elasticidad precio de la demanda

De acuerdo con la definicion, es claro que la elasticidad establece una relacion
entre dos variables, de tal suerte que para calcularla es necesario establecer la
variacion porcentual de la cantidad demanda sobre la cantidad porcentual de la
variacion del precio. Asi, tenemos la formula general de la elasticidad.

E = Variacion porcentual de la cantidad
Variacion porcentual del precio

Pese a que la anterior es la formula general de la elasticidad, esta presenta
una indeterminacion segun la cual, al calcular la elasticidad entre dos puntos, el
resultado varia si se analiza un aumento o una disminucion del precio (Samuelson
y Nordhaus, 2010, p. 71). Para superar este inconveniente se utiliza el método
de punto medio de acuerdo con la siguiente formula:

(aQ)
- (Q1+QY)
e
g
2

Figura 9. Método de punto medio. Fuente: Elaboracion propia con base en Samuelson y Nord-
haus (2010, p. 72).

Para comprender mejor el procedimiento, se tomaran los datos del ejercicio
desarrollado en la unidad anterior y se organizaran en la siguiente tabla: *

Tabla 4

Elasticidad de la demanda

1,0 385
2,0 370
3,0 355
4,0 340

3 Pese a que en la tabla se ilustra el procedimiento paso a paso, se recomienda que las
operaciones en la calculadora se hagan de corrido, utilizando adecuadamente los paréntesis, a
fin de lograr el resultado mas acertado posible.
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5,0 325
6,0 310
7,0 295
8,0 280
9,0 265
10,0 250
11,0 235
12,0 220
13,0 205
14,0 190
15,0 175
16,0 160
Fuente: Elaboracion propia.
Donde:

E es la elasticidad
TED es el tipo de elasticidad de la demanda.

Ahora, se realizaran las operaciones propuestas, obteniendo los resultados
que se observan en la siguiente tabla.

Tabla 5

FElasticidad de la demanda (resultados)

1,0 385

2,0 370 1,0 15 1,5 3775 0,1 | Inelastica
3,0 355 1,0 15 2.5 362,5 0,1 | Inelastica
4.0 340 1,0 15 3,5 3475 0,2 | Inelastica
5,0 325 1,0 15 4,5 3325 0,2 | Inelastica
6,0 310 1,0 15 5,5 3175 0,3 | Inelastica
7,0 205 1,0 15 6,5 302,5 0,3 | Inelastica
8,0 280 1,0 15 7,5 2875 0,4 | Inelastica
9,0 265 1,0 15 8,5 2725 0,5 | Inelastica
10,0 250 1,0 15 9,5 2575 0,6 | Inelastica
11,0 235 1,0 15 10,5 2425 0,6 | Inelastica
12,0 220 1,0 15 11,5 2275 0,8 | Inelastica
13,0 205 1,0 15 12,5 2125 0,9 | Inelastica
14,0 190 1,0 15 13,5 197,5 1,0 Unitaria
15,0 175 1,0 15 14,5 182,5 1,2 Elastica
16,0 160 1,0 15 15,5 167,5 14 Elastica

Fuente: Elaboracion propia.
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Donde:
E es la elasticidad
TED es el tipo de elasticidad de la demanda

3.3 Elasticidad precio de la oferta

La elasticidad de la oferta mide la sensibilidad de un cambio en la cantidad
ofertada de un bien debido al cambio en su precio, manteniendo constantes las
otras variables (ceteris paribus). (Burneo y Larios, 2017, p 80)

3.3.1 Clases de elasticidad precio de la oferta
La oferta de un bien o servicio puede presentar diferentes tipos de elasticidad:

e Oferta elastica: se da si la cantidad ofertada varia mas que proporcio-
nalmente a la variacion del precio, es decir, si al calcular la elasticidad
precio de la oferta el resultado en valor absoluto es mayor que uno.

Oferta elastica si: E> 1

e Oferta inelastica: un producto tiene oferta inelastica, si su cantidad
ofertada varia de forma menos que proporcional, respecto de la variacion
en el precio, de tal forma que al calcular la elasticidad precio de la oferta
el resultado en valor absoluto es menor que uno.

Oferta inelastica si: E < 1
e Oferta unitaria: decimos que un producto tiene oferta con elasticidad
unitaria si el cambio que se produce en la cantidad ofertada es propor-
cional al cambio del precio que lo originé, de tal suerte que al realizar

el calculo de la elasticidad el resultado sera uno.

Oferta con elasticidad unitaria: E = 1
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Oferta perfectamente Oferta de elasticidad
inelastice wmitaria
p} ’1 ’) 6 B S B f
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Figura 10. Tipos de oferta. Fuente: De la Colina (2009).

3.3.2 Cdlculo de la elasticidad precio de la oferta

El procedimiento del calculo de la elasticidad precio de la oferta es el mismo
que se explico para el caso de la elasticidad de la demanda, incluida la precision
hecha respecto de la férmula, por tanto, se utilizara la misma ecuacion:

(aq)
(Q1+Q2)
2
(aP)

(P1+P2)
2

Figura 9. Calculo de la elasticidad precio de la oferta. Fuente: Elaboracion propia.

Para comprender mejor el procedimiento, se tomaran los datos del ejercicio
desarrollado en la unidad anterior y se organizaran en la siguiente tabla.
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Tabla 6

Elasticidad de la oferta

1,0 225
2,0 250
3,0 275
4,0 300
5,0 325
6,0 350
7,0 375
8,0 400
9,0 425
10,0 450
11,0 475
12,0 500
13,0 525
14,0 550
15,0 575
16,0 600
Fuente: Elaboracion propia.
Donde:

E es la elasticidad
TEO es el tipo de elasticidad de la oferta.
Aplicada la formula, se obtendran los datos correspondientes, ver tabla 7

Tabla 7

Elasticidad de la oferta (resultados)

1,0 225

2,0 250 1,0 -25 1,5 2375 0,2 Inelastica
3,0 275 1,0 -25 2.5 2625 0,2 Inelastica
4,0 300 1,0 -25 3,5 2875 03 Inelastica
5,0 325 1,0 -25 4.5 3125 0,4 Inelastica
6,0 350 1,0 -25 55 3375 0,4 Inelastica
7,0 375 1,0 -25 6,5 362,5 0,4 Inelastica
8,0 400 1,0 -25 7,5 387,5 0,5 Inelastica
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9,0 425 1,0 -25 8,5 4125 0,5 Inelastica
10,0 450 1,0 -25 9,5 437,5 0,5 Inelastica
11,0 475 1,0 -25 10,5 462.,5 0,6 Inelastica
12,0 500 1,0 -25 11,5 487.,5 0,6 Inelastica
13,0 525 1,0 -25 12,5 512,5 0,6 Inelastica
14,0 550 1,0 -25 13,5 537,5 0,6 Inelastica
15,0 575 1,0 -25 14,5 562,5 0,6 Inelastica
16,0 600 1,0 -25 15,5 587,5 0,7 Inelastica

Fuente: Elaboracion propia.

Donde:
E es la elasticidad
TEO es el tipo de elasticidad de la oferta.
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Actividades

Tomando como referencia el ejercicio de la unidad anterior sobre el caso hipo-
tético de la compania Mis Chinitos S.A., calcule:

1. Laelasticidad precio de la demanda para cada cambio de precio.

2. Laelasticidad precio de la oferta para cada cambio de precio.
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Leccion 4
La teoria del consumidor

Resumen

El agente economico cuya funcion economica es la de consumir bienes y servi-
cios, es la familia. En este capitulo usaremos de forma permanente el término
consumidor, luego, debe entenderse como tal a la unidad de consumo explicada
en la primera unidad de este libro. La teoria del comportamiento del consumidor
se puede analizar desde dos enfoques: por un lado, el enfoque de la utilidad
marginal y, por otro, el enfoque de las curvas de indiferencia. Al tratarse de un
libro introductorio, por ahora se estudiara el primer enfoque, el de la utilidad
marginal, para lo cual se comenzara por enunciar los supuestos sobre los cuales
se construye el modelo; se vera como se toman las decisiones de consumo de
acuerdo con este enfoque y se aprendera a calcular el equilibrio del consumidor.

Palabras clave: util, utilidad total, utilidad marginal, teoria del consumidor,
equilibrio del consumidor.






Microeconomia bdsica en siete lecciones [51]

Teoria del consumidor

4.1 Supuestos del modelo
El modelo de utilidad marginal parte de varios supuestos:

* El consumidor tiene a su disposicién una amplia gama de bienes y ser-
vicios para satisfacer sus necesidades.

* El consumidor del que se trata es uno racional, que calcula premedita-
damente qué va a adquirir y en qué cantidades.

* Elconsumidor gasta el total de su ingreso para satisfacer sus necesidades,
ni mas ni menos, justo el valor de su ingreso.

4.2 Utilidad total

“La utilidad total es el beneficio total que una persona obtiene del consumo
de bienes y servicios” (Parkin, 2009, p. 156), definicion similar a la que se
encuentra en la decimonovena edicion del libro Economia con Aplicaciones a
Latinoamérica, segun la cual la utilidad total es la “satisfaccion total derivada
del consumo de bienes y servicios” (Samuelson y Nordhaus, 2010, p. 391). Asi
pues, podemos entender la utilidad total como la acumulacion de utiles que se
genera al consumir cantidades sucesivas de un bien o servicio. La utilidad total
es creciente hasta cierto punto, a partir del cual es decreciente. ;Qué es eso de
utiles? Asi como la distancia de un lugar a otro la medimos en metros o kilometros
0 el peso de una persona en kilogramos, la satisfaccion del consumidor se mide
en utiles, luego el util es la unidad de medida de satisfaccion del consumidor al
consumir bienes y/o servicios.

Para entender mejor el asunto, veamos un ejemplo. En la tabla 8 se muestran
los diferentes niveles de satisfaccion de un consumidor al adquirir y consumir
diferentes cantidades de bienes. Para simplificar, hemos considerado solo dos
bienes, XyY, donde PX es el precio del bien X, PY es el precio del bien Y y M, el
ingreso monetario del consumidor. Paso a paso se completara la tabla a medida
que se estudien los diferentes elementos del modelo. Notese que la utilidad total
va aumentando hasta cierto punto y luego empieza a disminuir.
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Tabla 8

Utilidad total

0 0

1 16

2 30

3 42

4 52

5 60

6 66

7 70

8 72

9 72

10 70

11 66

12 60

Fuente: Elaboracion propia.
Pedro Picapiedra
Utilidad total consumo del bien X afio 20XX
50
70
(1] T

é‘ 50
= 40
5 30
20
10
0

o 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13

Q (Unidades)
Figura 11. Utilidad total. Fuente: Elaboracion propia.
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4.3 La utilidad marginal

Se define utilidad marginal como “la satisfaccion adicional o extra que arroja el
consumo de una unidad adicional de una mercancia, donde las cantidades de
otros bienes consumidos se conservan constantes (Samuelson y Nordhaus, 2010,
p. 700). Dicho de otra manera, la utilidad marginal es la diferencia en la utilidad
total como consecuencia de adquirir una unidad adicional de un bien o servicio.
La utilidad marginal es decreciente e incluso llega a ser negativa.

Parece un poco complicado, pero en realidad no lo es tanto. Siempre que
se habla de marginalidad en economia se debe pensar que este término hace
alusion a que se present6 algo adicional que condujo a un cambio en el total.
Por ejemplo, inicialmente don Pedro Picapiedra no habia consumido ninguna
unidad de X al adquirir una unidad, por tanto, esta es adicional y genera un
cambio en la satisfaccion total, luego, tomamos la diferencia de la utilidad total
y la dividimos entre la diferencia en la cantidad, asi tenemos:

ATUT

AQ

UMG =

Donde:
UMG: Utilidad marginal
A UT: Variacion en la utilidad total
A UT: Variacion en Q

Para el caso del ejercicio, se tiene:

AUT
UMG =

AQ

(16-0)
UMG =

1-0)

16
UMG =

1

UMG = 1le
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Luego, la utilidad marginal para la primera unidad del bien X es de 16 uti-
les, de la misma manera se procede para calcular la utilidad marginal de cada
unidad adicional consumida por el consumidor. Una vez realizados los calculos,
se obtienen los resultados que se presentan en la tabla 9.

Tabla 9

Utilidad marginal

0 0 - -
1 16 16
2 30 14
3 42 12
4 52 10
5 60 8
6 66 6
7 70 4
8 72 2
9 72 0
10 70 -2
11 66 -4
12 60 -6

Fuente: Elaboracion propia.

Pedro Picapiedra

Utilidad marginal consumo del bien X aiio 20XX
20

15

10

UMg (Utiles)

0
L] 1 2 3 4 5 ] 7 ) o 11 12 13
-3 Q (Unidades) o
-10

Figura 12. Utilidad marginal. Fuente: Elaboracion propia.
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4.4 Andlisis grafico

Una vez se tienen los calculos, se procedera a graficar. Se hara en dos planos
diferentes, uno debajo del otro: en el de arriba estara la utilidad total y en el de
abajo la utilidad marginal. Es importante que quede justo uno debajo del otro,
pues se hara una proyeccion que conectara los dos graficos. Para los dos casos,
la cantidad estard en el eje X y la utilidad en el eje Y. Es importante aclarar que,
para el caso de la utilidad marginal, el punto se ubica en medio de las dos can-
tidades a que hace referencia, por ejemplo, la utilidad marginal de una unidad
es de 16, luego no se ubicara el 16 en la unidad uno sino en la mitad entre cero
y uno del eje de las X, como se observa en el grafico 13.

Pedro Picapiedra
Utilidad total consumo del bien x.a&&%lﬁgﬂmﬁién

g

UT (Utiles)
o 8 & 2

o 1 2 3 4 5 6 7 8.9 10 11 12 13
Q (Unidades)

Pedro Picapiedra
Utilidad marginal consumo del bien x afio 20xx

20
15

10

UMg (Utiles)

1] 1 2 3 4 3 6 7 3 9 10 11 12 13
3 c
Q (Unidades) Thno
-10

Figura 13. Punto de saturacion. Fuente: Elaboracion propia.
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Una vez se tienen las dos graficas, se ubica el punto donde la utilidad margi-
nal se hace cero, es decir la interseccion de la curva de utilidad marginal con el
eje de las X y se hace una proyeccion hacia la grafica de utilidad total. El punto
donde la linea proyectada se intersecta con la grafica de utilidad total es llama-
do punto de saturacion, que no es mas que el punto en el que el consumidor
alcanza su maximo nivel de satisfaccion en el consumo del bien o servicio que
se esté analizando; a partir de alli la utilidad marginal sera negativa y la utilidad
total empezara a decrecer.

Volviendo al ejercicio, se recordara que se referia a dos bienes, luego, hacen
falta los calculos para el bien Y. Véase la informacion en la tabla 10.

Tabla 10

Utilidad total bien Y

0 0 - 0
1 16 16 11
2 30 14 21
3 42 12 30
4 52 10 38
5 60 8 45
6 66 6 51
7 70 4 56
8 72 2 60
9 72 0 63
10 70 -2 65
11 66 -4 66
12 60 -6 66

Fuente: Elaboracion propia

Se procede de la misma forma que en el caso anterior para calcular la utili-
dad marginal de cada unidad adicional del bien Y, cuyo resultado se puede ver
en la tabla 11. Se debe tener cuidado, pues puede ocurrir que no se suministre
el dato de la utilidad total sino el de la utilidad marginal, como se muestra en
la tabla 12, en cuyo caso se tendra que calcular la utilidad total, lo que no es
mayor problema. Se sabe que la utilidad total para cero unidades es cero, para la
primera unidad sera O + 11 que es la utilidad marginal de consumir la primera
unidad, la utilidad total de dos unidades sera la utilidad total de una unidad (11)
mas la utilidad marginal de consumir la segunda unidad (10). 11+10 = 21 y asi
sucesivamente, con lo que se llegara al mismo resultado de la tabla 11.
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Tabla 11
Utilidad marginal del bien Y

0 0 - 0 -
1 16 16 11 11
2 30 14 21 10
3 42 12 30 9
4 52 10 38 8
5 60 8 45 7
6 66 6 51 6
7 70 4 56 5
8 72 2 60 4
9 72 0 63 3
10 70 -2 65 2
11 66 -4 66 1
12 60 -6 66 0

Fuente: Elaboracion propia.

Tabla 12

Utilidad marginal sin dato de utilidad total

0 0 - -
1 16 16 11
2 30 14 10
3 42 12 9
4 52 10 8
5 60 8 7
6 66 6 6
7 70 4 5
8 72 2 4
9 72 0 3
10 70 -2 2
11 66 -4 1
12 60 -6 0

Fuente: Elaboracion propia.
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4.5 El equilibrio del consumidor

Un consumidor alcanza su equilibrio si se dan simultaneamente dos con-
diciones:

4.5.1 Primera condicién

Si la relacion entre la utilidad marginal de la ultima unidad de cada bien con-
sumido y su respectivo precio, es igual, es decir, si la utilidad marginal de la
ultima unidad de X sobre el precio de X, es igual a la utilidad marginal de la
ultima unidad de Y sobre el precio de Y, y asi para todos los bienes (Salvatore
2009, p 63). Se puede expresar esta primera condicion de la siguiente manera:

UmgX UmgY UmgZ _ UmgN
PX PY Pz " PN

Fuente: Elaboracion propia, a partir de Salvatore (2009, p 63)

Una forma practica de ver los casos en los que se cumple esta primera condi-
cion es completar las ultimas dos columnas de la tabla, llegando a los resultados
expuestos en la tabla 12, cuyos valores se calculan de la siguiente forma:

Se tomara el caso del bien X. Dado que, para la primera unidad del bien X
la utilidad marginal es de 16 ttiles, y el precio del bien X es de dos unidades
monetarias, se tendra que:

UmgX
PX

Luego:
16

2

Se traslada este valor a la tabla y se procede de la misma forma para todas
las cantidades posibles del bien X (tabla 13).
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Tabla 13

Primera condicion de equilibrio cariculos para el bien X

0 0 - 0 - -
1 16 16 11 11 8
2 30 14 21 10 7
3 42 12 30 9 6
4 52 10 38 8 5
5 60 8 45 7 4
6 66 6 51 6 3
7 70 4 56 5 2
8 72 2 60 4 1
9 72 0 63 3 0
10 70 -2 65 2 -1
11 60 -4 66 1 -2
12 60 -6 66 0 -3

Fuente: Elaboracion propia.

Se procede de la misma forma para el bien Y, con lo que tendremos todos
los datos segun se observa en la tabla 14.

Tabla 14

Tabla completa

0 0 - 0 - - -
1 16 16 11 11 8 11
2 30 14 21 10 7 10
3 42 12 30 9 6 9
4 52 10 38 8 5 8
5 60 8 45 7 4 7
6 66 6 51 6 3 6
7 70 4 56 5 2 5
8 72 2 60 4 1 4
9 72 0 63 3 0 3
10 70 -2 65 2 -1 2
11 66 -4 66 1 -2 1
12 60 -6 66 0 -3 0

Fuente: Elaboracion propia
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Como se puede observar, se tienen diversas combinaciones de los dos bie-
nes para los que se cumple esta condicion, sin embargo, el consumidor se debe
decidir por la opcion que mas le satisfaga, con la limitacion que tiene de su
ingreso. Se debe recordar que el consumidor alcanza su equilibrio si y solo si se
cumplen simultaneamente las dos condiciones. Ahora se vera en qué consiste
la segunda condicion.

4.4.2. Segunda condicién

El consumidor gasta en bienes y servicios exactamente el valor de su ingreso,
luego, la cantidad del bien X por su precio, mas la cantidad del bien Y por su
precio, mas la cantidad del bien N por su precio, debe ser igual al ingreso mo-
netario del consumidor (Salvatore 2009, p 63). Esta segunda condicion se puede
expresar con la siguiente anotacion:

(QX) (PX)+(QY) (PY)+(QZD(P2)+...(QN)(PN) = M
Fuente: Elaboracion propia a partir de Salvatore (2009, p 63).

En el ejemplo utilizado se ve que se cumple la primera condicion para varias
posibles combinaciones de bienes, entre ellas:

* Una unidad de X y cuatro de Y, siendo la relacion utilidad marginal/
precio igual a 8 para los dos bienes.

* Dos unidades de X y cinco de Y, siendo la relacion utilidad marginal/
precio igual a 7 para los dos bienes.

Entonces, es necesario encontrar la combinacién de cantidades de los bienes
que satisfagan la segunda condicion. Se probaran algunas de las posibilidades
que arroja el ejercicio:

Una posible combinacion segtn la condicion uno es: 2 unidades de Xy 5
de Y, teniendo en cuenta que para esas cantidades de los dos bienes la relacion
marginal/precio es igual a 7 para los dos casos, lo cual se observa en las dos
ultimas columnas de la tabla 14. Se probara si se cumple la segunda condicion
de equilibrio.
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Tabla 15

Busqueda segunda condicion de equilibrio

0 0 - 0 - - -
1 16 16 11 11 8 11
2 30 14 21 10 7 10
3 42 12 30 9 6 9
4 52 10 38 8 5 8
5 60 8 45 7 4 7
6 66 6 51 6 3 6
7 70 4 56 5 2 5
8 72 2 60 4 1 4
9 72 0 63 3 0 3
10 70 -2 65 2 -1 2
11 66 -4 66 1 -2 1
12 60 -6 66 0 -3 0

Fuente: Elaboracion propia.

(QXPX)+HQV(PY)+QZ)(PZ)+...(QN)(PN) = M

(2X2) + (5X1) = M
(2x2) + (5X1) = M
4+5=9

Vemos que, si bien se cumple la primera condicion de equilibrio, no pasa lo
mismo con la segunda, luego esta opcion no refleja la mejor combinacion de bienes
pues, como se recordara, las dos condiciones deben cumplirse simultaneamente.

Otra posible combinacion segtn la condicion uno es: 3 unidades de Xy 6
de Y, teniendo en cuenta que para esas cantidades de los dos bienes la relacion
marginal/precio es igual a 6 para los dos casos, lo cual se observa en las dos
ultimas columnas de la tabla 15. Se probara entonces si se cumple la segunda
condicion de equilibrio.
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Tabla 16

Equlibrio del consumidor

0 0 - 0 - - -
1 16 16 11 11 8 11
2 30 14 21 10 7 10
3 42 12 30 9 6 9
4 52 10 38 8 5 8
5 60 8 45 7 4 7
6 66 6 51 6 3 6
7 70 4 56 5 2 5
8 72 2 60 4 1 4
9 72 0 63 3 0 3
10 70 -2 65 2 -1 2
11 66 -4 66 1 -2 1
12 60 -6 66 0 -3 0

Fuente: Elaboracion propia

(QXPX)+HQV(PY)+HQZ(PZ)+...(QN)(PN) = M

(3x2) + (6X1) =M
(3x2) + (6X1) =12
6+6=12
Se ve que para esta combinacion de bienes si se cumplen las dos condiciones,
por lo tanto, es la opcion que mayor satisfaccion total le darfa con su ingreso

monetario, luego la respuesta seria: el consumidor Pedro Picapiedra alcanza su
equilibrio al consumir tres unidades del bien Xy seis unidades del bien Y.
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Actividades

Ejercicio sobre utilidad marginal:

[63]

halb ol Sl

Complete la tabla.

Encuentre graficamente el punto de saturacion del bien A.

Encuentre graficamente el punto de saturacion el bien B.

Calcule el equilibrio del consumidor, con su respectiva demostracion

matematica.

0 0 -
1 45,00 40,5
2 69,00 21,0
3 90,00 15,0
4 100,50 9,0
5 109,50 6,0
6 117,00 4,5
7 117,00 0,0
8 109,50 -4,5

PA = US$ 4

PB = US$ 2

M =US$ 32
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Leccion 5
La teoria del productor

Resumen

El agente econdmico cuya funcion economica es la produccion de bienes y ser-
vicios, es la empresa. En este capitulo se estudiaran los conceptos utilizados en
la toma de decisiones respecto del nivel de produccion, tales como el producto
total, el producto marginal y el producto medio; de la misma forma, se vera
como se identifican las diferentes etapas de produccion y la forma en que se
establece en qué etapa se ubicaria un productor racional. Al tratarse de un curso
basico de microeconomia, por ahora se abordara el estudio de la produccion en
el corto plazo.

Palabras clave: producto total, producto marginal, producto promedio, etapas
de produccion, ley de los rendimientos decrecientes.
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Teoria del productor

5.1 Conceptos asociados

Para producir bienes y servicios las empresas necesitan utilizar una serie de
elementos conocidos técnicamente como los factores de produccion.

5.1.1 Factores de produccién

Los factores de produccion también se conocen como factores productivos; son
todos aquellos elementos necesarios para la produccion de bienes y servicios. De
acuerdo con economistas clasicos, estos son: la tierra, el trabajo y el capital. En
la actualidad se han adicionado dos: la tecnologia y la capacidad administrativa.
Algunas definiciones sencillas de cada uno de ellos, son:

e Tierra: todos aquellos recursos naturales necesarios para la produccion
de bienes y servicios. Notese que este factor productivo no solo hace
referencia a una parcela de tierra, sino que incluye los elementos pro-
ducidos por ella, es decir, los bienes primarios.

e Trabajo: se entiende como la actividad o el esfuerzo fisico y mental
necesario para la produccion de bienes y servicios.

e Capital: esta constituido por los elementos fisicos necesarios para
producir bienes y servicios. Con este factor es necesario tener mucho
cuidado pues no se hace referencia al dinero en si, este solo se tiene en
cuenta si ha de usarse para la produccion de los bienes y servicios. En
esta categoria se encuentran, por ejemplo, la bodega de la empresa, el
vehiculo de carga, la maquinaria, entre otros.

e Tecnologia: es el conjunto de conocimientos empleados en el proceso
de produccion de bienes y servicios, la forma como cada organizacion
fabrica sus mercancias.

e Capacidad administrativa (o capacidad empresarial): es la capacidad
del ser humano de planear, organizar, dirigir y controlar las diferentes
actividades y recursos de la empresa para alcanzar los objetivos propues-
tos.
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5.1.2 La funcién de produccién

Los anteriores elementos o factores productivos se integran en la funcion de
produccion, tal y como se muestra a continuacion:

P=F(T,L, K, Tg, CA)

Donde:

P: produccion

F: funcion de

T: tierra

L: trabajo

K: capital

Tg: tecnologia

CA: capacidad empresarial

Como ya se indico, este capitulo abordara la produccion en el corto plazo. En
este enfoque el modelo se simplifica, pues se consideran solo dos factores: uno
fijo y uno variable. Asumiendo que los demas factores permanecen constantes,
la funcion de produccion de corto plazo podria expresarse como:

P=F(K L)

5.1.3 El corto plazo

En economia se entiende por corto plazo aquel lapso en el que la empresa no
puede modificar la cantidad de sus factores fijos, algo que solo puede hacer con
los elementos variables. Por ejemplo, no se puede cambiar la bodega cada mes
o cada dos meses, lo mismo ocurre con la maquinaria y los vehiculos, mientras
que estosi se pueden hacer de forma relativamente mas sencilla con la cantidad
de empleados.

5.1.4 El largo plazo

Situacion a futuro en la que se podran realizar cambios en factores fijos para
desarrollar los procesos productivos, por ejemplo, ampliar la bodega o adquirir
una mas grande o mejor ubicada, cambiar la flota de vehiculos, modernizar la
maquinaria, etc. Por consiguiente, el corto y largo plazo no son lapsos estandar
para todas las empresas, sino que dependen de las caracteristicas de cada una
de ellas.
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5.1.5 Factores fijos

Son todos aquellos que no se pueden modificar facilmente, por diferentes
circunstancias: costo, tamano, capacidad financiera de la empresa, entre otros
(Burneo y Larios, 2017, p. 93).

5.1.6 Factores variables

Los factores variables, en contraste, son todos aquellos cuya cantidad se puede
modificar rapidamente si se quiere realizar ajustes en los niveles de produccion.
Por ejemplo, no es facil ampliar la bodega (factor fijo) de un mes a otro, sin
embargo, si puede resultar relativamente facil cambiar la cantidad de emplea-
dos o de materia prima (factores variables) en un lapso corto (Burneo y Larios,
2017, p. 93).

5.2 Producto total

Se entiende por producto total la cantidad de producto que se obtiene al combinar
factores de produccion de acuerdo con la funcion de produccion, previamente
enunciada. En el caso del corto plazo se da como consecuencia de combinar un
factor productivo fijo con uno variable (Jaén-Garcia, et al., 2013, p. 169).

Asi las cosas, teniendo un factor o conjunto de factores constantes, si se
adicionan unidades sucesivas de un factor o conjunto de factores fijos, se van
generando diferentes cantidades de producto. En principio, la funcién de pro-
duccion es creciente hasta cierto punto, a partir del cual es decreciente, condicion
que lleva a un concepto muy importante en economia como lo es la ley de los
rendimientos decrecientes, que se explicard mas adelante.

Por ahora se vera un ejemplo del comportamiento de la utilidad total de una
empresa hipotética en la tabla 17. Se puede observar que, para todos los casos,
el factor tierra tiene el mismo valor de cinco hectareas, por lo que se trata de
un factor fijo. Por el contrario, el nimero de trabajadores va cambiando, pues
este es un factor variable; de igual forma, a medida que aumenta la cantidad de
trabajadores, la producciéon va aumentando inicialmente, pero luego decrece.
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Tabla 17

Producto total

5 0 0
5 1 10
5 2 60
5 3 100
5 4 130
5 5 145
5 6 150
5 7 140
Fuente: Elaboracion propia.
Arrocera Mis Chinitos S.A.
Producto total aio 203X
160
140
120
= 100
3 w0
o 60
40
20
0
0 1 2 3 4 5 [ T 5

Trabajo (Empleados)

Figura 14. Producto total. Fuente: Elaboracion propia.

5.3 Producto marginal

Se entiende como producto marginal la variacion en el producto total generada
a partir de agregar una unidad adicional del factor variable a un factor o con-
junto de factores fijos. En consecuencia, se puede entender que se trata de una
relacion entre producto total y factor variable, que se nota matematicamente de
la siguiente manera:
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Donde:
A PT: es el cambio en la cantidad del producto total.
A FV: es el cambio en la cantidad del factor variable.

Entonces, para el caso de la empresa hipotética, tendriamos que el factor
variable estd en términos de numero de trabajadores. Asi para encontrar el pro-
ducto marginal de adicionar la primera unidad de trabajadores, se debe hallar
la variacion generada sobre el producto total se genera. Antes se tenia una pro-
duccion de 0y al contratar un trabajador esta aumenta a una produccion de 10
kilos de arroz, luego, en el numerador de nuestra ecuacion se pondra (10 — 0),
asi se vera la variacion en el factor variable. Antes se contaba con 0 trabajadores,
ahora se tiene 1, luego, el denominador de la ecuacion sera (1 - 0). Realizadas las
operaciones se obtiene el producto marginal producido por la primera unidad.

(10-0)
PMG =

(1-9)

10
PMG =

1
PMG = 10

Se procede de la misma forma para cada unidad adicional del factor variable
y se anotan los valores calculados en la respectiva columna, como se observa
en la tabla 18.
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Tabla 18

Producto marginal

5 0 0 - -
5 1 10 10
5 2 60 50
5 3 100 40
5 4 130 30
5 5 145 15
5 6 150 5
5 7 140 -10

Tabla 18. Producto marginal. Fuente: Elaboracion propia.

ARROCERA MIS CHINITOS S.A.
PRODUCTO MARGINAL ANO 20XX

0 1 2 3 4 5 ;\.7

Trabajo (Empleados)

Figura 15. Producto marginal. Fuente: Elaboracion propia.

5.4 Producto promedio

El producto promedio, o producto medio es la relacion existente entre el pro-
ducto total y la cantidad del factor variable empleado para alcanzar ese nivel de
produccion. Su calculo es sencillo, pues basta dividir el producto total entre la
cantidad de producto variable utilizado. Se puede notar matematicamente de
la siguiente forma:
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Donde:
PP: Producto promedio
PT: Producto total
FV: Factor variable

Para el caso del ejemplo utilizado, el factor variable es trabajo, cuya unidad
de medida estd en términos de cantidad de trabajadores, luego, para el caso de
1 trabajador se tiene que:

10
PP = —

1
PP = 10

Se escribe este valor en la tabla y se procede de la misma manera para las
siguientes cantidades adicionales de trabajadores, con lo que se logra completar
los datos, tal como se observa en la tabla 19.

Tabla 19

Producto promedio

5 0 0 - -

5 1 10 10 10,0
5 2 60 50 30,0
5 3 100 40 33,3
5 4 130 30 32,5
5 5 145 15 29,0
5 6 150 5 25,0
5 7 140 -10 20,0

Fuente: Elaboracion propia.
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ARROCERA MIS CHINITOS S.A.
PRODUCTO PROMEDIO ANO 20XX

40,0
350
30,0
E 25,0
i2 20,0
o150
10,0
5,0

0.0

0 1 2 3 4 5 6 7 3
Trabajo (Empleados)

Figura 16. Producto promedio. Fuente: Elaboracion propia.

5.5 Las etapas de produccién

A partir de las funciones estudiadas anteriormente, como lo son el producto
total, el producto marginal y el producto promedio, se pueden establecer las
etapas de produccion en el corto plazo, para lo cual se acude a las graficas de las
mencionadas funciones. En primera instancia, se grafica la funcion de utilidad
total: en el eje X se ubica el factor variable y en eje Y el producto total. En una
segunda grafica, ubicada justo debajo de la anterior, se grafican las funciones de
producto marginal y producto promedio; de igual forma que en la anterior, en el
eje X va el factor variable, pero esta vez el eje Y representa el producto marginal y
el producto promedio. No se debe olvidar que el producto marginal se grafica en
el punto medio del factor variable: en el caso del ejemplo (el producto marginal
de pasar de 0 a 10 trabajadores de 10 kilos de arroz) este primer punto no se
marcara en las coordenadas 1, 10, sino en medio del O y el 1 del eje X, es decir,
en la coordenada 0,5, 1, tal como se hizo en el caso de la utilidad marginal del
capitulo de la teoria del consumidor.

Una vez construidos los graficos, se procede a ubicar en ellos dos puntos
especificos. El primero es aquel en el que el producto medio alcanza su maximo
nivel y el segundo es aquel en el que el producto marginal se hace cero, es decir
en el que la funcion se interseca con el eje X. Como ambos puntos estan en la
grafica de abajo (de producto marginal y producto promedio), se proyectan estos
puntos hacia la grafica de arriba trazando lineas rectas hacia la primera grafica
(puede hacerse con lineas punteadas como lo sugiere la imagen).



Microeconomia bdsica en siete lecciones [75]

ARROCERA MIS CHINITOS 5.A.
PRODUCTO TOTAL ANO 20XX

160 ETAPA I ETAPA O k ETAPA I

o 1 2 3 4 5 6 71 8
Trabajo (Empleados) !
|

ARROCERA MIS CHINITOS S.A. PP
60,0 PRODUCTO MARGINALY PRODUCTO
PROMEDIO ANO 20XX

50,0
40,0
30,0

20,0

Q (kilos)

10,0
0,0

0 1 2 3 4 5 I 7 8
-10,0 ' PMg
Trabajo (Empleados) 1
-20,0

Figura 17. Etapas de produccion en el corto plazo. Fuente: Elaboracion propia.

Hecha dicha proyeccion, la grafica de arriba queda fraccionada en tres partes
en donde cada una representa una de las tres etapas de produccion en el corto
plazo, asi:

e Etapa L: va desde el origen hasta el punto donde el producto promedio
alcanza su nivel mas alto; note que en este tramo el producto marginal
es superior al producto promedio.
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e Etapa II: desde el punto donde el producto promedio alcanza su nivel
mas alto, hasta el punto donde el producto marginal se hace cero, es
decir, donde la funcion de producto marginal corta el eje X; en esta etapa
el producto marginal es inferior al producto promedio.

e Etapalll: desde el punto donde el producto marginal se interseca con el
eje X, hacia la derecha; es todo el tramo en el que el producto marginal
es negativo (Aguado, 2014, p.109).

Entonces, jen qué etapa se ubicara el productor racional? La respuesta es,
en la segunda, pues, pese a que tanto el producto marginal como el producto
promedio son decrecientes, la produccion total sigue en aumento. No se ubica
en la etapa Il ya que en esta el producto marginal es negativo, lo que implicaria
que cada unidad adicional del factor variable (cada nuevo trabajador para el
ejemplo), generaria un decrecimiento en el producto total. Tampoco lo haria en
la etapa I pues, aunque el producto marginal y el promedio son positivos y cre-
cientes, aun pueden alcanzarse mejores niveles de produccion con los insumos
con que cuenta la organizacion.

5.6 Ley de los rendimientos decrecientes

Del anterior analisis deriva el concepto de la ley de los rendimientos decrecientes,
enunciada inicialmente por el economista inglés David Ricardo y ajustada por
diferentes autores a través de los anos. En la actualidad, la ley de los rendimien-
tos decrecientes se enuncia de la siguiente forma: a medida que a un factor o
conjunto de factores fijos se van adicionado unidades de un factor o conjunto
de factores variables, en una primera fase el producto total crece mas que pro-
porcionalmente, por lo que el producto marginal es creciente; después, en la
segunda fase, el producto total crece pero menos que proporcionalmente, por
lo que el producto marginal es positivo pero decreciente; y, finalmente, en una
tercera y ultima fase, el producto total decrece, luego, el producto marginal es
negativo. La ley de los rendimientos decrecientes empieza a operar en el punto
en el que el producto marginal empieza a decrecer (Méndez, 2012, pp. 136-137).
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Actividades

Tabla 20

Ejercicio teoria del producto

0
5
12
17
20
21
21
20

U Ut Ut Ut Ut Ut Ut Ut
~N O U bW~ O

Fuente: Elaboracion propia.
Con base en la tabla 20, se requiere:

Hallar el producto marginal correspondiente a cada nivel de produccion.
Hallar el producto promedio para cada nivel de produccion.

Graficar el producto total.

En una grafica independiente de la anterior, graficar el producto marginal
y el producto promedio.

5. Establecer las etapas de produccion.

b e
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Leccion 6
Teoria del costo

Resumen

Para la produccion de bienes y servicios las empresas deben adquirir una serie
de insumos; el valor de la inversion en ellos depende de diferentes variables,
tales como el tipo de mercado en que se encuentren, el tamano de la unidad
productiva, la facilidad de acceso a los proveedores, entre otros. El acceso a
estos insumos implica incurrir en una serie de costos que pueden catalogarse
en diferentes categorias como lo son los costos fijos y los costos variables, cada
una con varias subdivisiones. Su andlisis es importante en el proceso de toma
de decisiones de las firmas y en el éxito y permanencia en el mercado. En este
capitulo se estudiard la teoria del costo desde una perspectiva del corto plazo.

Palabras clave: costo total, costo fijo total, costo variable total, costo marginal,
costo total promedio, costo variable promedio.
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Teoria del costo

6.1 Los costos de produccion

Toda empresa en su proceso productivo emplea una serie de insumos o factores
productivos. Al valor monetario necesario para hacer uso de esos recursos se
le denomina costo de produccién. Desde el punto de vista econémico, se con-
sideran incluso elementos intangibles como el costo de oportunidad (Aguado,
2014, pp. 117-118). En el corto plazo, los costos de produccion se clasifican en
dos grandes rubros: los costos fijos y los costos variables.

6.2 Costo fijo total

Los costos fijos son todos aquellos en los que la empresa incurre independiente-
mente del nivel de produccion (Mochon 2011, p. 184). Por ejemplo, el alquiler de
una bodega se debe pagar asi se produzca o no se produzca, luego, el costo total
esta relacionado con el uso de los factores fijos estudiado en el capitulo anterior.
Tal como se ha hecho en los apartados anteriores, se ira desarrollando paso a
paso un ejemplo sobre una empresa hipotética, en este caso se usara la firma
Todos Pasan S.A. y se analizara el comportamiento de los costos de produccion
para el ano 20XX con niveles de produccion de entre 0 y 6 unidades. La infor-
macion suministrada se evidencia en la tabla 20, segun la cual el costo fijo total
de producir 0 unidades es de $40.000 (en la tabla aparece solo el numero 40,
pero el encabezado de la columna indica que los valores estan en miles de pesos).

Tabla 21

Costo fijo total con dato para 0 unidades

40

DN WN—O

Fuente: Elaboracion propia.
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Teniendo esta informacion, y partiendo de la definicion de costo fijo, resulta
facil inferir que el costo fijo total es igual para cualquier nivel de produccion
de la empresa, con lo cual se completaria la columna de costo fijo total (CFT)
solo replicando el valor frente a cada cantidad producida, como se observa en
la tabla 22.

Tabla 22

Costo fijo total

0 40

1 40

2 40

3 40

4 40

5 40

6 40

Fuente: Elaboracion propia.
TODOS PASAN S.A.
45 COSTO FIJO TOTAL ANO 20XX
40 CFT
&35
30
& 125
2 20
15
10
5
0
0 1 2 3 4 6 T
Q (umdades)

Figura 18. Costo fijo total. Fuente: Elaboracion propia.

6.3 Costo variable total

El costo variable, en contraste con el costo fijo, st depende de los niveles de produc-
cion (Salvatore 2009, p. 146), por consiguiente, se relaciona con el uso de los factores
fijos estudiados en el capitulo anterior. En la tabla 23 se evidencia la informacion.
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del costo variable total CVT para el caso de la empresa hipotética. Con la infor-
macion que esta presenta se podran calcular las demas variables del modelo.

Tabla 23

Costo variable total

0 40 0
1 40 60
2 40 85
3 40 105
4 40 135
5 40 185
6 40 255
Fuente: Elaboracion propia.
TODOS PASAN S.A.
COSTO VARIABLE TOTAL ANO 20XX
300
—~ 250 CVT
i
< 200
&
é 150
E 100
50
1]
1] 1 2 3 4 5 6 7

Q (Unidades)

Figura 19. Costo variable total. Fuente: Elaboracion propia.

6.4 Costo total

El costo total hace referencia al valor monetario necesario para pagar por el uso
de los factores de produccion en su conjunto. Por lo tanto, lo que hace es tota-
lizar estos recursos, notandose la funcion de costo total de la siguiente forma:

CT =CFT + CVT
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Siendo:
CT: costo total
CFT: costo fijo total
CVT: costo variable total

De tal forma, para el caso del ejemplo, se realiza la suma de costo fijo total
y costo variable total para cada nivel de produccion, asi, para el nivel inicial en
que la produccion es 0 unidades, se tiene:

CT =CFT + CVT
CT=40+0
CT =40

Se traslada este valor a la tabla y se procede de la misma forma para cada uno de
los siguientes datos, llegando a los resultados que se evidencian en la tabla 24.

Tabla 24

Costo total

0 40 0 40
1 40 60 100
2 40 85 125
3 40 105 145
4 40 135 175
5 40 185 225
6 40 255 295

Fuente: Elaboracion propia.

TODOS PASAN S.A.

150 COSTO TOTAL ANO 20XX

@ 250

w 200

aliﬂ

£ 100

1] 1 2 3 4 5
Q ( Unidades)
Figura 20. Costo total. Fuente: Elaboracion propia.

(=]
~1
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6.5 Costo marginal

Es la variacion en el costo total como consecuencia de producir una unidad
adicional. Por lo tanto, es una relacion entre la diferencia en el costo total y la
diferencia en la cantidad de unidades producidas (Burneo y Larios, 2017, p. 97),
que puede notarse matematicamente de la siguiente manera:

ACT
CMG =—

AQ
Donde:

CMG: costo marginal
CT: variacion en el costo total
Q: variacion en la cantidad

Para el caso de la compania Todos Pasan S.A., si se quiere calcular el costo
marginal de pasar de O unidades a 1 unidad, se tendra que establecer la diferencia
entre su costo total y dividirla entre la diferencia de las cantidades producidas,
se tendra entonces:

APT
CMG = ——
AQ
(100-40)
CMG =———
(1-0)
60
CMG =——
1

Al trasladar este valor a la tabla, se procede de la misma manera para calcular
el costo marginal, generado por cada unidad adicional en los diferentes niveles
de produccion, obteniendo los resultados expresados en la tabla 25.
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Tabla 25

Costo marginal

0 40 0 40 -

1 40 60 100 60

2 40 85 125 25

3 40 105 145 20

4 40 135 175 30

5 40 185 225 50

6 40 255 295 70

Fuente: Elaboracion propia.
TODOS PASAN S.A.
COSTO MARGINAL ANO 20XX
S0
70
@ CMg
e 60
w 50
g 40
oS0
E 20
10
0
0,0 1,0 2.0 3.0 40 5.0 6,0

Q (Unidades)
Figura 21. Costo marginal. Fuente: Elaboracion propia.

6.6 Costo total promedio

El costo total promedio o costo total medio es la relacion existente entre el costo
total y la cantidad de unidades fabricadas para cada nivel de produccion. Su
calculo es sencillo, pues basta dividir el costo total entre la cantidad de unidades
producidas (Samuelson y Nordhaus 2010, p. 132). Se puede notar matematica-
mente de la siguiente forma:
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CT

Donde:
CTP: costo total promedio
CT: costo total
Q: unidades

En el caso del ejemplo, basta con tomar el valor del costo total y dividirlo
entre la cantidad de unidades producidas que generan dicho costo, asi, el costo
total de 100 corresponde a 1 unidad, por lo tanto:

CT
CTP = —
Q
100
CTP = —
1
CTP = 100

Al trasladar este valor a la tabla, se procede de la misma manera para cal-
cular el costo total promedio generado por cada cantidad en los diferentes
niveles de produccion, obteniendo los resultados expresados en la tabla 26.

Tabla 26

Costo total promedio

0 40 0 40 - -

1 40 60 100 60 100
2 40 85 125 25 62,5
3 40 105 145 20 48,33
4 40 135 175 30 43,75
5 40 185 225 50 45
6 40 255 295 70 49,17

Fuente: Elaboracion propia.
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TODOS PASAN S.A.
COSTO TOTAL PROMEDIO ANO 20XX

120
100
80

40 CTP

CTP (miles de $)
2

20

0 1 2 3 4 5 6 7
Q (Unidades)

Figura 22. Costo total promedio. Fuente: Elaboracion propia.

6.7 Costo fijo promedio

El costo fijo promedio o costo fijo medio es la relacion existente entre el costo
fijo total y la cantidad de unidades fabricadas para cada nivel de produccion.
Su calculo es sencillo pues basta dividir el costo fijo total entre la cantidad de
unidades producidas. Lo podemos notar matematicamente de la siguiente forma:

CFT
Q

CFP =

Donde:
CFP: costo fijo promedio
CFT: costo fijo total
Q: unidades

En el caso del ejemplo, basta con tomar el valor del costo fijo total y dividirlo
en la cantidad de unidades producidas que genera dicho costo. Asi, si el costo
fijo total total de 40, corresponde a 1 unidad, y se tendra:

CFT
Q

CFP =
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40
CFP = —
1
CFP = 40

Al trasladar este valor a la tabla, se procede de la misma manera para calcular
el costo fijo promedio generado por cada cantidad en los diferentes niveles de
produccion, obteniendo los resultados expresados en la tabla 27.

Tabla 26

Costo fijo promedio

0 40 0 40 - - -
1 40 60 100 60 100 40
2 40 85 125 25 62,5 20
3 40 105 145 20 48,33 13,33
4 40 135 175 30 43,75 10
5 40 185 225 50 45 8
6 40 255 295 70 49,17 6,067
Fuente: Elaboracion propia.
TODOS PASAN S.A.
COSTO FIJO PROMEDIO ANO 20XX
45
40
o
= 30
v
& 25
a 20
15
10
5
0
0 1 2 3 4 5 6 T

Q (Unidades)

Figura 23. Costo fijo promedio. Fuente: Elaboracion propia.
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6.8 Costo variable promedio

El costo variable promedio o costo variable medio es la relacion existente entre
el costo variable total y la cantidad de unidades fabricadas para cada nivel de
produccion. Su célculo es sencillo pues basta dividir el costo variable total entre
la cantidad de unidades producidas. Se puede notar matematicamente de la
siguiente forma:

CVP = —

Donde:
CVP: costo variable promedio
CVT: costo variable total
Q: unidades

En el caso del ejemplo, basta con tomar el valor del costo variable total y
dividirlo en la cantidad de unidades producidas que generan dicho costo. Asi,
si el costo variable total total de 60 corresponde a 1 unidad, se tiene que:

CVT
CVP = —
Q
60
CVP = —
1
CVP = 60

Al trasladar este valor a la tabla, se procede de la misma manera para calcular
el costo variable promedio generado por cada cantidad en los diferentes niveles
de produccion, obteniendo los resultados expresados en la tabla 28.
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Tabla 28

Costo variable promedio

0 40 0 40 - - - -
1 40 60 100 60 100 40 60
2 40 85 125 25 62,5 20 42,5
3 40 105 145 20 48,33 13,33 35
4 40 135 175 30 43,75 10 33,75
5 40 185 225 50 45 8 37
6 40 255 295 70 49,17 6,67 42,5
Fuente: Elaboracion propia
TODOS PASAN S.A.
COSTO FIJO PROMEDIO ANO 20XX
45
40
o
= 30
$25
a 20
15
10
5 CFP
0
0 1 2 3 4 5 6 T

Q (Unidades)

Figura 24. Costo fijo promedio. (Elaboracién propia).

Finalmente puede verse el comportamiento global de los costos en un solo
diagrama, para lo cual, se utilizan dos planos uno debajo del otro. El primero
se grafican todos los totales, es decir, el costo fijo total, el costo variable total y
el costo total, y en el de abajo, todos los demas: el costo fijo promedio, el costo
variable promedio, el costo total promedio y el costo marginal, como puede
observarse en el grafico 23.
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TODOS PASAN S.A.
CFT, CVT, CT ANO 20XX

2

CT
VT

CFT, CVT, CT

{(Miles de §)

e ke W
2 8388 8 8

/ CFT
0 1 2 3 4 5 6 7
Q) (Unidades)

=

TODOS PASAN S.A.
CFP, CVP,CTP, CMgANO 20XX

120
=T1}
& 100
“ % S0
i
E 2 CMg
) w60
A2 CTP
o«
C2 40 N CVP
E 20 .
CFP
0
0 1 2 3 4 5 6 7

Q (Unidaes)

Figura 25. Todos los costos en dos planos. Fuente: Elaboracion propia.
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Actividades

Ejercicio de costos de produccion de corto plazo

Con la informacion disponible en la tabla de estructura de costos de la em-
presa Todos Pasan S.A.:

1. Completar la tabla.

2. Construir una grafica con las funciones de costo fijo, costo variable y
costo total.

3. Construir una segunda grafica con las funciones de costo total promedio,
costo fijo promedio y costo variable promedio.

4. Construir una tercera grafica con la funcion de costo marginal.

0 5000
1000
1500
2880
4580
6580
9180
12180

~N O Uk~ W~ O
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Leccion 7
Las funciones de ingreso y utilidad

Resumen

Como se vio en la primera unidad de este libro, las empresas constituyen uno de
los agentes que interactian con otros agentes tales como las familias o economias
domésticas, con el sector publico y con el sector externo. Esta relacion se da
con el fin de alcanzar su objetivo de obtener el maximo beneficio a través de la
comercializacion de sus bienes y servicios en el mercado, para lo cual establece
precios que a su vez integran los costos de produccion y un margen de bene-
ficio. En esta leccion se estudiaran dos funciones importantes en la dinamica
empresarial: ingreso y de utilidad. Se relacionaran con las funciones de costo y
se aprendera a encontrar el equilibrio del productor en el corto plazo.

Palabras clave: ingreso total, utilidad total, equilibrio del productor.
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Funciones de ingreso y utilidad

7.1 La funcién de ingreso

El ingreso monetario de una empresa es el valor que esta recibe por la venta de
los bienes y servicios que produce en los diferentes mercados. Al igual que en los
apartados anteriores, se tomara la misma empresa hipotética que en la leccion
anterior, a fin de relacionar la estructura de costo ya trabajada con las funciones
de ingreso y utilidad.

7.1.1 Ingreso total

El ingreso total de una organizacion es el valor total que recibe por la venta de
sus productos. De acuerdo con ello, la funcion basica de ingreso total esta deter-
minada por el precio unitario y la cantidad de unidades producidas y vendidas
(Parkin, 2009, pp. 240-241), ast:

IT=F(Q,P)
Donde:

IT: ingreso total
F: funcion de
Q: cantidad de unidades producidas y vendidas
P: precio
Por consiguiente, tendremos que:
IT = QxP

Se retoma el ejemplo de la empresa hipotética que suministra los datos re-
flejados en la tabla 29.

Tabla 29

Ingreso

Db WN—O

Fuente: Elaboracion propia.
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Para este caso, el precio de venta unitario es de $30.000 y se pide hallar el
ingreso total, entonces solo se reemplazan los datos conocidos en la ecuacion
de ingreso total, asi:

IT=QxP
IT=1x30
IT =30

Al trasladar este valor a la tabla, se procede de la misma manera para cal-
cular el ingreso total correspondiente a cada nivel de produccion y ventas de la
empresa, obteniendo los resultados expresados en la tabla 30.

Tabla 30

Ingreso total

0
30
60
90
120
150
180

Tabla 30. Ingreso total. (Elaboracion propia).
7.1.2 Ingreso marginal

Ul bW~ O

Es la variaciéon que se presenta en el ingreso total como consecuencia de produ-
cir y vender una unidad adicional, por tanto, es una relacion existente entre la
variacion del ingreso total y la variacion en la cantidad de unidades producidas
y vendidas (Samuelson y Nordhaus 2010, p. 181), que puede notarse matema-
ticamente de la siguiente manera:

ATT
MG =—
AQ
Donde:
IMG: ingreso marginal
A IT: variacion en el ingreso total
A Q: variacion en la cantidad vendida
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Para el caso de la compania Todos Pasan S.A., si se quiere calcular el ingreso
marginal de pasar de O unidades a 1 unidad, se tendra que establecer la diferencia
entre su ingreso total y dividirla entre la diferencia existente entre las cantidades
producidas. Se tendra entonces:

(30-0)
IMG =——
(1-0)
30
IMG =——
1
IMG =30

Al trasladar este valor a la tabla, se procedera de la misma manera para calcular
el ingreso marginal generado por cada unidad adicional en los diferentes niveles
de produccion y venta de la compaiiia, obteniendo los resultados expresados
en la tabla 31.

Tabla 31

Ingreso marginal

0 0 - -
1 30 30
2 60 30
3 90 30
4 120 30
5 150 30
6 180 30

Fuente: Elaboracion propia.

7.1.3 Ingreso promedio

Elingreso promedio o ingreso medio es la relacion existente entre el ingreso total
y la cantidad de unidades fabricadas y vendidas para cada nivel de produccion
(Mankiw 2015, p. 281). Su calculo es sencillo, pues basta dividir el ingreso total
entre la cantidad de unidades vendidas. Se puede notar matematicamente de la
siguiente forma:
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Donde:
IP: ingreso promedio
IT: ingreso total
Q: cantidad de unidades vendidas

En el caso del ejemplo, basta con tomar el valor del ingreso total y dividirlo
en la cantidad de unidades vendidas que generan dicho ingreso. Asi, si el ingreso
total de 30 corresponde a 1 unidad, se tendra:

30
ITP = ——
1
ITP = 30

Al trasladar este valor a la tabla, se procede de la misma manera para calcu-
lar el ingreso promedio generado por cada cantidad en los diferentes niveles de
ventas, obteniendo los resultados expresados en la tabla 32.

Tabla 32

Ingreso promedio

0 0 - -

1 30 30 30
2 60 30 30
3 90 30 30
4 120 30 30
5 150 30 30
6 180 30 30

Fuente: Elaboracion propia.
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7.2 La funcion de utilidad

Todos los procesos productivos, inversiones, analisis y, en general, todos los
esfuerzos que realizan las empresas estan encaminados a lograr los objetivos
planteados por sus propietarios y directivos, entre los cuales se privilegia el de
obtener la maxima utilidad economica posible, puesto que, la funcion de utili-
dad es importante en el engranaje del estudio de la microeconomia, y esta dada
por la diferencia entre el ingreso total y el costo total, de tal forma que se puede
expresar matematicamente de la siguiente manera:

UT =IT-CT
Donde:
UT: utilidad total
IT: ingreso total
CT: costo total

7.3 El equilibrio del productor en el corto plazo

La situacion de equilibrio del productor en el corto plazo es un estado en el
cual el ingreso total es igual al costo total, es decir, no presenta pérdidas, pero
tampoco utilidades. Como ha sido habitual a lo largo de este libro, es preciso
valerse de un ejemplo para desarrollar el concepto.

Al suponer que la empresa cuenta con la siguiente informacion: el costo fijo
total para el periodo es de 40, el costo variable unitario es de 20 y el precio de
venta es de 30 (cifras en miles de pesos), se pide:

1. Construir las funciones de ingreso total, costo variable total, costo total
y utilidad total.

2. Hallar la cantidad de equilibrio del productor.

3. Calcular cuantas unidades necesitaria producir y vender si se quiere
obtener una utilidad total de 100.

4. Completar la tabla 33.
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Tabla 33

Analisis de costo, ingreso y utilidad

Ul W= O

Fuente: Elaboracion propia.

El procedimiento sugerido para resolver cualquier ejercicio es el siguiente:

Paso 1: leer completamente el ejercicio

Paso 2: leerlo de nuevo

Paso 3: construir una tabla con los datos suministrados
Paso 4: proceder a solucionarlo

Paso 5: revisar integralmente

Se organiza la informacion disponible de la siguiente manera:

P =30
CVU =20
CFT =40

Y a continuacion se procede a solucionar el ejercicio:

1. Establecer las funciones solicitadas:
Funcion de ingreso total
Se sabe que:
IT = PQ
Luego, la funcion de ingreso total para esta empresa sera:

IT =30Q
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Funcion de costo variable total

Se tiene el costo variable unitario y se sabe que:

CVT = CVU(Q)
Entonces,
CVT =20Q

Funcion de costo total
Partiendo de la ecuacion general de costo total:
CT=CFT + CVT
Se reemplazan los datos conocidos:
CT =40 +20Q
Funcion de utilidad total
Se conoce la funcion de utilidad total como:
UT=1T-CT
Ya se conocen las funciones de ingreso total y de costo total para la em-
presa (Mochon 2011, p. 189), entonces, se procede a reemplazar sobre la
ecuacion de utilidad total, de la siguiente manera:
UT =30Q — (40 + 20Q)
Destruyendo paréntesis, se tiene:
UT =30Q — 40 - 20Q
Luego,

UT = 10Q — 40



[104] Jorge Eliécer Gaitdn Méndez

Al llegar a este punto, se deben organizar las funciones ya que seran ne-
cesarias para solucionar los demas requerimientos del ejercicio.

IT = 30Q

CVT =20Q
CT =40 +20Q
UT = 10Q - 40

2. Punto de equilibrio de corto plazo para el productor:

Este asunto se puede resolver utilizando dos métodos. Uno es desde la
funcion de la utilidad total, asumiendo esta como cero en la ecuacion; el
otro es igualando las funciones de ingreso total y costo total.

- Desde la funcion de la utilidad total, seria:

UT = 10Q — 40
0=10Q - 40
40 = 10Q
40
Q =———
10
Q=4

En este caso, la respuesta es: la empresa Todos Pasan S.A. alcanza su

equilibrio de corto plazo, para el periodo analizado, al producir y vender
4 unidades de su producto.

- Ahora, igualando las funciones de ingreso total y costo total, seria:

IT=CT
30Q = 40 +20Q
30Q - 20Q = 40
10Q = 40
40
Q =———
10
Q=4

Vemos que por los dos caminos se llega al mismo resultado.
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3. Cuantas unidades tendra que producir y vender la empresa si desea
alcanzar una utilidad total de 100 (miles de pesos).

Se procede de manera similar a como se hizo para hallar el equilibrio, solo
que no se reemplaza el valor de UT por 0 sino por 100.

UT = 10Q — 40
100 = 10Q - 40
100 + 40 = 10Q
140 = 10Q
140
Q =—
10
Q=14

Si la empresa quiere obtener una utilidad total de $100.000, tendra que
producir y vender 14 unidades.

4. Completar la tabla:

Usando las funciones establecidas en el punto 1 y los datos suministrados, se
puede completar la informacion faltante, como se evidencia en la tabla 34.

Tabla 34

Analisis de costo, ingreso y utilidad con datos completos

0 40 0 40 - 0 -40
1 40 20 60 20 30 -30
2 40 40 80 20 60 -20
3 40 60 100 20 90 -10
4 40 80 120 20 120 0

5 40 100 140 20 150 10
6 40 120 160 20 180 20

Fuente: Elaboracion propia.
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Actividades

La empresa Todopilos Ltda., fabricante de motos de lujo, cuenta con la siguiente
informacion (cifras en millones de pesos): precio de venta unitario 50, costo de
venta unitario 30 y costo fijo total 100. Se pide:

1. Establecer las funciones de ingreso total, costo variable total, costo total
y utilidad para la empresa.

2. Calcular el equilibrio de corto plazo para la empresa, por método mate-
matico.

3. Cuantas motos deberia producir y vender la empresa para alcanzar uti-
lidades de 800.

4. Construir la tabla correspondiente.
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